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Sie schrieben ein Stiick Thuner Geschichte

(4 um

Jubildum 50 Jahre ist es her, dass Susanne Wiithrich das Lederwarengeschift Gallant an der Oberen Haupt-
gasse in Thun eroffnet hat. Wahrend Jahrzehnten fiihrte sie das Geschift, das heute zur Krebser AG gehort,
mit ihrem Mann Hans Wiithrich. Ein Blick zuriick auf ein Kapitel Thuner Geschichte. (don) Seite 3 rowo:ro
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«Wir streiten beide nicht gerne»

Thun 50 Jahre ist es her, dass Susanne Wiithrich das Lederwarengeschaft Gallant eroffnete,

das sie wihrend Jahrzehnten zusammen mit ihrem Mann fiithrte. Ein Sttick Thuner Geschichte.

Barbara Donski

«Ja, es war schon, dass du bei al-
lem mitgemacht hast.» Es ist der
letzte Satz in einem fast zwei-
stiindigen Gesprich. Susanne
Wiithrich ldchelt ihrem Mann
zu, als sie dies sagt. Dankbar
und respektvoll zugleich. Und
irgendwie spiirt man: Es ist auch
eine Aussage dariiber, wie die
beiden ihre Beziehung fiihrten.
Und weshalb sie so erfolgreiche
Geschiftsleute waren.

Das Lederwarengeschaft Gal-
lant war wiahrend fast fiinf Jahr-
zehnten Dreh- und Angelpunkt
im Leben von Susanne und Hans
Wiithrich. Grenzen zwischen
Berufs- und Privatleben gab es
kaum. «Wir waren alles», sagt
Hans Wiithrich. «Mal CEO, mal
Einkdufer, mal Putzkraft.» Dazu
gehorte auch, dass der heute
70-Jahrige jeweils das Trottoir
vor dem Geschiftseingang mit
dem Besen kehrte. In Anzug und
Krawatte. «Ich wurde deshalb
oft beldchelt», sagt er. «Aber das
gehorte halt auch dazu.»

Hans Wiithrich war sich fiir
vieles nicht zu schade. Er, der
urspriinglich den Gartnerberuf
erlernt hatte, trat fiinf Jahre
nach der Eroffnung in den Be-
trieb seiner Frau ein. Und unter-
stiitzte sie, wo er konnte. Das tat
er auch mit seinen Amtern als
langjdhriger Leistprasident und
Prisident der Innenstadtgenos-
senschaft.

Und dies spiegelt sich auch
im Gesprach. Susanne Wiithrich
ist die, die vorangeht. Hans Wii-
thrich steht ihr zur Seite und er-
gdnzt, wo es Sinn macht. Und
aus allem, was er sagt, spricht
sehr viel Bewunderung fiir sei-
ne Frau.

Von jugendlichem
Elan und Mut

25 Jahre alt war Susanne Wii-
thrich, die aus dem Aargau
stammt, als sie das Geschift an
der Oberen Hauptgasse eréffne-
te. Ohne einen Bezug zu Thun.
Und ohne je eine Lehre gemacht
zu haben. «Weil dafiir die Zeit
und das Geld fehlten», wie sie
sagt. Aber Susanne Wiithrich
war beseelt von ihrem Traum,
auf eigenen Beinen zu stehen:
«Ich wusste von meinem friihe-
ren Arbeitsort in Bern, welch
grosse Auswahl an Lederwaren
es gab, durfte dort aber keinen
Einfluss auf das Sortiment neh-
men.» Das dnderte sich von dem
Moment an, als sie sich in Thun
selbststindig machte: «Inner-
halb dreier Monate hatte ich das
Geschift geplant und er6ffnet.»
In Thun gab es 1973 viele leere
Ladenlokale: «Ich konnte aus-
wihlen. Und wurde von der
Nachbarschaft mit offenen Ar-
men empfangen», erzdhlt die
heute 75-Jahrige.

An Fachmessen hatte sie zu-
vor Lederwaren von kleinen, oft
italienischen Handwerksbetrie-
ben eingekauft: «Nicht mehr nur
schwarze und dunkelblaue, son-
dern sehr viele farbige Sachen».
Und das kam in Thun gut an:
«Ich habe mir ausgerechnet,
dass ich jeden Tag Taschen und
Koffer im Wert von mindestens
1000 Franken verkaufen muss,
damit ich {iberleben kann», sagt
Susanne Wiithrich. «Und das ge-
lang mir vom ersten Tag an.
Ohne Unterbruch. Rote Zahlen

Heute gehort es zur Krebser AG. Foto: PD/Michael Meier

hitte ich mir nicht leisten kon-
nen.»

Von viel Arbeit und
gliicklichen Fiigungen

Der Erfolg kam nicht von unge-
fahr. Susanne Wiithrich arbeite-
te anfangs ohne Unterbruch, oft
bis tief in die Nacht hinein, weil
auch die Biiroarbeiten oder der
Einkauf erledigt werden muss-
ten. «Mein Kalender war dreimal
voll», sagt sie. «Das war wohl
auch der Grund, weshalb ich nie
ins Zweifeln kam. Ich hatte gar
keine Zeit dafiir.»

Doch genau dank dieser Ziel-
strebigkeit, gepaart mit einem
guten Geschiftssinn und dem
Gefiihl fiir die Wiinsche ihrer
Kundschaft, machte sich Susan-
ne Wiithrich schnell einmal ei-
nen Namen iiber die Region hin-
aus: «Es gab eine Kundin aus Ka-
nada, die uns jedes Jahr
besuchte», erinnert sie sich. «Die
Dame verbrachte jeweils ihre
Sommerferien in Adelboden und
schrieb uns im Voraus, wann sie
vorbeikommen werde. Oft muss-
ten wir ihr dann die Ware nach-
schicken, weil sie so viel einge-
kauft hatte».

Das Geschift gedieh. Und vie-
les ergab sich durch Zufall. Oder
eine gliickliche Fiigung: «Meine
erste Mitarbeiterin war eine ehe-
malige Kundin», erinnert sich Su-
sanne Wiithrich. «Sie war mit ih-
rem Mann an einem Abendver-
kauf in mein Geschift gekommen,
um ein Weihnachtsgeschenk aus-
zuwahlen. Das Geschéaft war zum
Bersten voll. Und ich mittendrin
als einzige Beraterin und Verkdu-
ferin.» Da habe die Frau ihren
Mantel ausgezogen, ihren Mann
nach Hause geschickt und sei ihr
zur Seite gestanden. 20 Jahre lang
blieb diese schliesslich Mitarbei-
terin. «Und wurde eine Freundin
fiirs Leben», wie Susanne Wii-
thrich sagt.

Hans und Susanne Withrich haben das Lederwarengeschéaft Gallant aufgebaut und wahrend vieler Jahre gefihrt.

Hans und Susanne Wiithrich vom Lederwarengeschéft

Gallant im Jahr 1978. Foto: PD

Der Erfolg war das eine. Er fiihr-
te unter anderem dazu, dass Wii-
thrichs ihr Geschift nicht nur
dreimal um- und ausbauten,
sondern auch, dass sie die bei-
den Hauptgasse-Liegenschaften,
in welchen sich das Geschift
noch heute befindet, kaufen
konnten.

Doch auch privat schien alles
aufzugehen: Sie wurden Eltern
von zwei Tochtern und sind mitt-
lerweile mehrfache Gross- und
Urgrosseltern.

Von Wertschidtzung
und Gartenarbeit

Und was ist das Geheimrezept
ihres beruflichen und vor allem
privaten Erfolgs? «Es hat viel mit
Wertschidtzung und Respekt zu
tun», sagt Hans Waiithrich.
«Und», ergianzt fiir einmal Su-
sanne Wiithrich, «wir streiten
nicht gerne. Wir haben von Be-
ginn weg abgemacht, dass wir
uns nie wegen einer Ledertasche
in die Haare geraten werden.»
Daran haben sich beide gehal-
ten. Und auch etwas vorgesorgt:
Beim Besuch einer Messe hatte

«Mein Kalender war
dreimal voll. Das
war wohl auch der
Grund, weshalb ich
nie ins Zweifeln
kam. Ich hatte gar
keine Zeit daftir.»

Susanne Wiithrich
Grinderin Lederwaren Gallant

jeder der Ehepartner ein Veto-
und ein Jokerrecht. Eine Ware,
die man ablehnen konnte. Und
eine Ware, die man kaufen konn-
te, ohne dass der andere damit
einverstanden war.

Das war es auch, das Louis
Krebser von der Krebser AG
iiberzeugt hat, als er vor acht
Jahren entschied, Gallant zu
iibernehmen. «Wir waren wegen
des Verkaufs im Gespriach und
wussten nicht, ob wir eine an-
stehende Fachmesse besuchen
sollten. Louis Krebser meinte
dann: dch komme einfach mit.
Wenn jemand fragt, dann sagt
ihr, ich sei der Chauffeur.» Ge-
sagt, getan: Krebser besuchte die
Fachmesse im deutschen Offen-
bach gemeinsam mit Wiithrichs.
«Auf der Heimreise war ich si-
cher, dass er uns gleich eréffnen
wird, dass wir zwar zwei Nette
seien, aber er kein Interesse
habe», sagt Hans Wiithrich. Doch
er sollte sich tduschen: Drei Mo-
nate spiter ging der Verkauf tiber
die Biihne. Wiithrichs blieben
noch drei Jahre als Angestellte
an der Front und zogen sich
dann zuriick. Ihre Rolle haben
heute Jeanine Matter und Chris-
tine Gafner inne.

«Fir uns lief alles optimal»,
zieht Susanne Wiithrich Bilanz.
«Ich war ja schon 70, als ich auf-
horte. Irgendwie mag man halt
schon nicht mehr so wie frither.»
Dafiir hitten sie jetzt Zeit fiir
ausgedehnte Reisen, etwas, wo-
rauf sie in den all den Jahren ver-
zichtet hatten.

Und fiir Haus und Garten in
Hiinibach. Vor allem Hans Wii-
thrich lebt sich hier aus: «Ich war
vieles in all den Jahren», lacht er.
«Aber Gértner leider nicht. Das
hole ich jetzt nach». Seine Frau
schaut ihn nochmals an. Und
sagt: «Ja, ich hatte Gliick. Danke,
dass du bei allem mitgemacht
hast.»



